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MIERCOLES 12 DE MARZO
19:30 “Inauguracion Expoteleinfo 2014” INSERTEC LTDA “ZERO CLIENT”
Invitado: 19:30 - 20:15 Expositor: Ing. Luis Antonio Justiniano
L N Sala: 2 Ingeniero IT
Viceministro de Telecomunicaciones Consultas: atc@insertee ws
del Estado Plurinacional de Bolivia, ' )
Roque Roy Méndez Soleto COSIM -TI “Pruebas de Intrusién - Hackeo Etico”
20:15-21:15 Expositor: Ing. Israel Rosales
Conferencias Privadas: Sala: 3 Socio - Asesor Técnico
Consultas: irosales@cosimti.

ADISTEC “FLEXPOD, La Evolucién del Datacenter onsutas: HrosalesTECosimiLcom
19:30 - 20:30 Dinén.lico” FORTINET “FORTINET”
Sala: 2 EXP,()Sltor: Marcelo Capeche 20:30 - 21:30 Expositor: Rolando Anton

Business Development Manager de Sola West Sala: 2 Country Manager Perti Bolivia

Consultas: pbanegas@adistec.com Consultas: seberino@bluenetsrl.com
COSIM - TI “Explotacion de Vulnerabilidades” TUMOMO “Revolucion e- »
20:00 - 21:00 Exppsitor: Ing. Israe} Rosales 20:30 - 21:30 EX;Z;;SOMn;.izﬁguclfl;za
Sala: 3 Socio - Asesor Técnico Sala: 1 Jefe de Marketing Digital

Consultas: irosales@cosimti.com Consultas: tumomo@tumomo.com
DSS “Biométricos ZKTECO” MASOTEC LTDA. “UTM Cyberoam”
20:0? - 21:00 Expositor Ing. Celso Netz 20:30 - 21:15 Expositor: Frabricante Cyberoam
Sala: 4 Consultas: tecnologia@dss.com.bo Sala: 4 Consultas: sgonzales@masotec.com.bo
TSA Bolivia - “ Flexible Office Raised Floor” Conferencias Casuales:
REMASTER Expositor: Ing Anderson Costa « ’s
21:00 - 22:00 Gerente de Ventas Internacional SV.VISSBS.(TES SINCUENTOS.CQM
Sala: 1 Consultas: pgarnica@tsa-bolivia.com églgo{]gl?dgo gﬁ%ﬁ?éi#éﬁﬁinsg%owm
DSS “CCTV DAHUA” Consultas: info@sincuentos.com
21:00 - 22:00 Expositor: Ing. Harold Ribera L. .
Sala: 4 Consultas: tecnologia@dss.com.bo WRITEL - DENWA “Comunicaciones Unificadas al alcance de su Empre-

19:00 - 20:00

Sa’ 9

Conferencias Casuales: Sala: Roja l]g;(pé)sitog/:l Juan Jogé ]IS/HChelT brology C
P . oduct Manager de Denwa Technology Corp.
WRITEL - IBOSS “Web Security” o . . I
iBoss Network Security ~Expositor: José Capeles Consultas: jagarcia@writelbolivia.com
gOiOT)I-{Z‘I:OO 1(\:Ietwolr k Architec glgprqsslb livi OPENIT “Software Libre, Motor de la Sociedad Digital”
ala: Roja onsultas: rcoleom@writelbolivia.com 20:00 - 21:00 Expositor: Jared Lopez
. . Sala: Verde Gerente General de OpenIT
WRITEL - “Tecnologia Emergente MikroTik, Academia Mikrotik” A :
MIKROTIK Expositor: Ing. José A. Garcia Ddvalos Consultas: jared lopez@openit.com.bo
gl 1001'{22 00 gerentliaG_enerlal de g nt.il E)olll'w'a WRITEL -IBOSS “Control y reporte a nivel forence del trifico de internet”’
ala: Roja onsultas: rcoleoni@writelbolivia.com 20:00 - 21:00 Expositor: José Capeles
Sala: Roja Network Architec de Iboss

5111%131-{';‘(1)3 SSLTDA' E?(g(gilt)(;&r'”l)aniel Maldonado Consultas: rcoleoni@writelbolivia.com
Sala: Verde Icng. del tI;lt.egtragg’)n yr;iesarrollo WRITEL - “Portal Cautivo , Marketing Publicitario”

onsuitas: atcfznsertec.ws MIKROTIK Expositor: Ing. José A. Garcia Ddvalos

21:00 - 22:00 Gerente General Writel Bolivia
12\/{%%(_);}1 gOLTDA‘ Ei?)f)?ilt’(;r' Frabricante eScan Sala: Roja Consultas: rcoleoni@writelbolivia.com
Sala: Verde Consultas: sgonzales@masotec.com.bo Pasarela TIC:
Pasarela TIC: TSA BOLIVIA - “Solucione de piso elevado para oficina”

MASOTEC LTDA “SuperMicro” REMASTER Consultas: pgarnica@tsa-bolivia.com

21:00 - 21:30

CONCIERTO:
21:20 - 22:00
& 22:20 - 23:00

Consultas: sgonzales@masotec.com.bo

“Lanzamiento del 4° Disco Kamiiia’

JUEVES 13 DE MARZO
Conferencias Privadas:

20:00 - 20:30

SEDIB S.R.L.
21:00 - 21:30

CONCIERTO:
22:00 - 22:20
& 22:40 - 23:10

“PORT DESIGNS”
Consultas: ventas@sedibsrl.com

“LOS REOS- Rompecabezas™

AMPER SR.L. “Soluciones con UPS’s” VIERNES 14 DE MARZO
18:30 - 19:15 Expositor: Miguel Delgado . . .
Sala: 2 Director Exportacion de Socome para Latinoamérica Conferencias Privadas:
Consultas: corylee.gutierrez@amperonline.com AMPER S.R.L. “Protectores de Rayos y Sobretensiones”
18:30 - 19:30 Expositor: Jhonny Roque
ADISTEC “FLEXPOD, La Evolucion del Datacenter Sala: 4 Especialista en proteccion DEHN
19:00 - 20:00 Dinamico” Consultas: corylee.gutierrey @amperonline.com
Sala: 3 Expositor: Marcelo Capeche
Business Development Manager de Sola West ARCCL “Uso de Herramientas para Auditar Computadoras y
Consultas: severino@bluenetsrl.com 18:30 - 19:30 su Mal Uso, Malware y Cumplimiento de
Sala: 1 Estandares y Normas”
ICTECS.R.L. “‘Soluciones de Infraestructura para Centros de Datos Expositor: Anthony Grey
19:00 - 20:00 y Salas de Aplicacion Critica.” Ing. de Ventas Latinoamérica
Sala: 1 Expositor: Ing. Sergio Larrazabal Consultas: alicia.yabeta@arccl.org
Gerente General de Ictec S.R.L.
Consultas: mauricio.cabezas@ictec.com.bo TSA BOLIVIA “Converge IT”
SIEMON COMPANY  Expositor: Jorge Barrionuevo
MAXCOLOR “‘Soluciones de Impresion- 18:30 - 19:15 Gerente Regional de Siemon Perd & Bolivia
SUDAMERICANA Presentacién institucional - Como ganar dinero ven- Sala: 2 Consultas: pgarnica@tsa-bolivia.com
SA. diendo productos Maxcolor”
19:30 - 20:30 Expositor: Pablo G, Papa LICENCIAS “Virtualizacién con VMware al alcance de los PYME'S”
Sala: 4 Gerente Regional de Maxcolor ONLINE Expositor: Alberto Schmidt
Sudamericana S.A. 19:00 - 20:30 Consultor de Licencias Online en Bolivia
Consultas: pablo@max-color.com Sala:3 Consultas: Ischmidt@licenciasonline.com
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INSERTEC LTDA “VIRTUALIZACION” INSERTEC LTDA. “PLC”
19:30 - 20:30 Expositor: Daniel Maldonado 22:30 - 23:15 Expositor: Ing Diego Saravia
Sala: 2 Ing. de Integracion y Desarrollo Sala: Verde Ing. de Integracién y Desarrollo
Consultas: atc@insertec.ws Consultas: atc@insertec.ws
OPENIT ¢“Zentyal Linux, remplazo Nativo de Active Pasarela TIC:
. . T bl
égl 0.0 4 21:00 EDll'eCt.OI‘)t }' E)ijclngnge MAXCOLOR “Exposicién de Productos y Sorteos”
a: xpositor: Jared Lopez SUDAMERICANASA. Consultas: pablo@max-color.com
Gerente General de OpenlT 19:00 - 20:00
Consultas: jared lopez@openit.com.bo ) )
MASOTEC LTDA. “Icveo”
ICTECS.R.L. ‘“Xtreme Networks” 00 -21- .
20:30 - 21:30 Expositor: [CTEC SR L. 21:00 - 21:30 Consultas: sgonzales@masotec.com.bo
Sala: 1 Consultas: diego.mirones@ictec.com.bo TSA BOLIVIA -
REMASTER ““Soluciones de piso elevado para oficina”
SWISSBYTES “SINCUENTOS.COM” 30 -22: . : halivi
20:30 - 21:30 Expositor: Lic. Rodrigo Otero 21:30 - 22:00 Consultas: pgarnica@tsa-bolivia.com
Sala: 2 CEO de Sincuentos S.A. CONCIERTO: “Rompecabezas”
Consultas: info@sincuentos.com 22:00 - 22:20
SEDIB SRL “Presentacion de las marcas: & 22:40-23:10
21:00 - 22:00 Delux, Thonet & Vander y Port Design”
Sala: 3 Consultas: ventas@sedibsrl.com SABADO 1.5 DE MARZO
Conferencias Privadas:
MASOTEC LTDA. “Servidores Supermicro” INSERTEC LTDA. “SCADA”
21:00 - 21:00 Expositor: Frabricante Supermicro 19:30 - 20:30 Expositor: Daniel Maldonado
Sala: 4 Consultas: sgonzales@masotec.com.bo Sala: 2 Ing. de Integracién y Desarrollo
Conferencias Casuales: Consultas: atc@insertec.ws
ICTEC SRL “UPS .(Sistemas de Alimentacién Ininterrumpida)” TUMOMO “REVOLUCION E-COMMERCE”
19:00 - 20:00 Expositor: Ing. José Escobar 20:30 - 21:30 Expositor: Mariano Cabrera
Sala: Verde Gerente Reginal Santa Cruz Sala: 1 Jefe de Marketing Digital
Consultas: jose.escobar@ictec.com.bo Consultas: ttmomo@tumomo.com
WRITEL - DENWA ‘“Denwa Bridge hacia las Comunicaciones DSS “Alarmas PARADOX”
19:15 - 20:15 Unificadas” o 20:00 - 21:00 Expositor: Ing. Ismael Lopez
Sala: Roja Expositor: Juan José Michel Sala: 4 Consultas: tecnologia@dss.com.bo
Product Manager - Denwa Technology Corp.
Consultas: jagarcia@writelbolivia.com “PLC”
INSERTEC LTDA. Expositor: Ing Diego Saravia
TSABOLIVIA - “Converge IT” _ 20:30 - 21:30 Ing. de Integracién y Desarrollo
SIEMON Expositores: Jorge Barrionuevo Sala: 2 Consultas: atc@insertec.ws
20:30 - 21:00 Gerente Regional de Siemon Perd & Bolivia
Sala: Verde Consultas: pgarnica@tsa-bolivia.com DSS “CCTV SAMSUNG”
21:00 - 22:00 Expositor: Ing. Martin Llanos
EBS-SYSTEM UPDS  “Innovador Software para Pyme” Sala: 4 Consultas: tecnologia@dss.com.bo

20:30 - 21:30

Expositor: Walter Guzmén

Sala: Roja Gerente General Conferencias Casuales:

Consultas: Wllmer.campos@upds edu.bo INSERTEC LTDA. “VIRTUALIZ ACI()N”
WRITEL -IBOSS “Aplicar seguridad, filtrado y control a los églgﬂ‘-]g)d:S Eg(:isétﬁiegﬁggxaggﬁ(ﬁlo
21:15 - 22:15 dispositivos mébiles” ) Consultas: atc@insertec.ws
Sala: Verde Expositor: Jose Capeles ’ '

Network Architec de Iboss Pasarela TIC:

Itas: rcoleoni itelbolivia.
Consultas: reoleoni@uwritelbolivia.com ICTEC S.R.L. “Sistema Supresor de Incendios -
. . il

WRITEL - “Transmisién por Medios Inilambricos, Alambricos 20:00 - 20:30 Novec 1230 :
MIKROTIK y Opticos” Consultas: jose.escobar@ictec.com.bo
22:00 - 23:00 Expositor: Ing. José A. Garcia Davalos .
Sala: Roja Gerente General de Writel Bolivia CONCIERTO: “Kamifia ¢ invitados”

Consultas: rcoleoni@writelbolivia.com

21:00 - 21:40
& 22:20 - 23:00
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NOVEDADES TECNOLOGICAS DE DAHUA

DAHUA Technology se encuentra en el top 10 de los fabricantes de equipos de video
vigilancia a nivel mundial. Estas y mas novedades de esta marca se hacen
presentes en ExpoTelelnfo 2014.

Desde el 11 al 19 de febrero, se
desarrollo el ciclo de conferencias
de DAHUA en Bolivia, con la par-
ticipacion de dos representantes
de fabrica que trajeron novedades
tecnoldgicas; visitando las princi-
pales ciudades del pais.

Dentro de las novedades que
lanz6 DAHUA vy presenta en
ExpoTeleinfo, esta su nueva tec-
nologia HDCVI (interfaz de video
compuesto de alta definicion), la
misma que permite la transmisién
de video en HD a través de un
cableado coaxial o cable de red
de par trenzado (UTP) utilizado
ampliamente en los sistemas de
CCTV analdgico. Cabe mencionar,
que este desarrollo esta patenta-
do por el fabricante y no existe un
sistema de transmision de video
con similares caracteristicas. Esta
nueva tecnologia HDCVI, permite
la transmision de sefal de video,
audio y control por un solo cable,
también admite los formatos HD
y Full HD, sin reemplazar el ca-
bleado existente; con transmisién
en distancia hasta los 500 metros
usando cable coaxial.

Otras ventajas de HDCVI que po-
demos resaltar son: la inmunidad
al ruido RF producido por disposi-
tivos de telefonia movil y la veloci-
dad de conversién o codificacion
del video; que es notablemente
mas rapida que en las camaras
IP, cuyo tiempo de respuesta al
movimiento de pixeles es de un
par de milisegundos. Tiene bajo
coste, comparado con tecnologias
existentes como los son HD-SDI
e IP Megapixel. Para la imple-
mentaciéon de proyectos con esta
tecnologia donde son necesarias
camaras y grabadores con este
nuevo estandar.

Presenta también, el Servidor
robusto llamado DSS7016, que
permite controlar subsistemas de
CCTV en una arquitectura tipo
jerarquica, el equipo esta forma-
do por tres componentes, hard-
ware, software y almacenamiento,
“todo en uno”. Es tan poderoso,
que un solo DSS7016 puede ad-
ministrar hasta 2.000 dispositivos
0 camaras, ademas admite 1.000
usuarios en linea utilizando la
plataforma al mismo tiempo. Se
utilizaron 2.000 equipos DSS7016

para el proyecto de ciudad segura
en China. También se demostré el
funcionamiento de los grabadores
para vehiculos y su importancia
en la seguridad de los pasajeros
y el conductor. Mediante ellos se
puede realizar seguimiento por
GPS, usando video y audio, re-
solver siniestros tales como coli-
siones, robos y otros casos que de
otra manera seria casi imposible.

Otro de sus productos estrella
son sus monitores especiales

para CCTV, estamos hablando de
sus Video Wall para Centrales de
Monitoreo donde tienen que fun-
cionar los 365 dias del afio. Estos
monitores tienen una vida util de
100.000 horas ininterrumpidas.

Actualmente DAHUA cuenta con
su Servidor DDNS, plataforma que
permite acceder de forma remo-
ta los dispositivos DVR registra-
dos, para visualizar las camaras
conectadas en tiempo real a través
de Internet.

EL CIBERCRIMEN EN LATINOAMERICA

En la actualidad, el cibercrimen
se ha convertido en un asunto
bastante serio, afectando a cor-
poraciones y organizaciones gu-
bernamentales, como también al
ciudadano comun mediante robos
de datos de tarjetas de crédito, in-
formacién personal y otros.

Este problema, poco a poco, se ha
estado viendo de manera mas se-
guida en paises latinoamericanos,
al punto que paises como Peru,
Colombia y Argentina, han crea-
do leyes que protegen los datos
de las personas y organizaciones.
En otros paises como Venezue-
la, hay casos de fraude que han
sido penados con afos de carcel,
es por este y otros casos que es
necesario prestar mas atencion,
combatiéndolo con herramientas
adecuadas y personal calificado.

En un mundo tan conectado es
esencial mantenerse a la vanguar-
dia en conocimientos y técnicas;
asi como también poder entre-
narse con los mejores programas
disponibles para poder responder
a las distintas situaciones, cono-

cidas o desconocidas, que se nos
pueden presentar.

Por esta y muchas razones mas
es que la Alianza Regional Contra
el Cibercrimen en Latinoamérica
— ARCCL, organizacién regional
dedicada a brindar ayuda a dis-
tintas compaiiias, universidades y
organizaciones gubernamentales
con tres aspectos claves en: en-
trenamiento, preparacion de in-
vestigaciones e informacion, es
que se presenta en ExpoTeleinfo
2014 para compartir y ofrecer a to-
dos los visitantes de la exposicion
un conjunto de servicios proacti-
vos y preventivos.

El objetivo de la organizacion, es
el de preparar y asistir a las orga-
nizaciones para que entiendan de
manera efectiva, combatan y reac-
cionen al amplio espectro de delitos
cibernéticos y nuevas amenazas.
Asi como también fortalecer las ca-
pacidades que existen en la organi-
zacion y presentarles nuevos esce-
narios posibles para asegurar que
sus profesionales estén siempre a la
vanguardia.

En Latinoamérica ARCCL tiene
una amplia gama de cursos,
Bolivia es uno de ellos. La agenda
de cursos es abierta desde este
2014 con cursos en Santa Cruz de

MEXICO

GUATEMALA

MACAEL
PANALL

la Sierra y La Paz para capacitar
a profesionales o estudiantes y
prestar distintos servicios a orga-
nizaciones que lo requieran en
Bolivia.

VENEIUELA

COLOMBIA

ECLADOR

BOLIVIA

CHILE

£ Qué es el cibercrimen?

BERASIL

PARAGLIAY

ARGENTINA

URLMGLIAY

El cibercrimen es un delito en el cual s& comete fraude, extorsion
y espionaje informatico. Este tipo de crimen no sdlo pretende
conseguir un beneficio econdmico sino también abarca el
dominio de intermet como ataques con fines politicos, programas

informaticos maliciosos etc.
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VIRTUALIZACION CON VMWARE AL ALCANCE DE
LAS PYMES

¢ Como mi Pequeia o Mediana empresa (PYME) puede competir con los grandes “jugadores” en

Por Alberto Schmidt
Consultor de Licencias OnLine en Bolivia
Ischmidt@licenciasonline.com

Las PYMEs enfrentan desafios de
automatizacion unicos. Muchas
veces deben competir con grandes
empresas que tienen enormes
estructuras y presupuestos; pero
también con una Tecnologia de
la Informacion (TI) sofisticada y
avanzada. La clave esta en aplicar
soluciones que sean simples en
los trabajos de implementacion y
mantenimiento.

¢Por qué debo implantar una
plataforma de virtualizaciéon en
mi PYME? Los mercados son cada
vez mas exigentes, es por eso que
contar con informacién oportuna
y adecuada es vital. El principal
objetivo para lograr acompanar es-
tos cambios es la integracion de los
procesos que requieren obtener

Hybrid Cloud

viop  VAPP | vApp

Licencias
Online

www.licensiasonline.com

informacion. Estas soluciones in-
tegrales deberian estar basadas
en: proteger su negocio y contro-
lar los procesos; contar con la in-
formacion consolidada sobre Ia
continuidad del negocio; tener una
plataforma que sea flexible en los
ajustes y en los cambios necesa-
rios; y, finalmente, ahorrar dinero
para poder concentrarse en su ne-
gocio y no en el departamento de
Tl, ya sea como un servicio interno
0 COmMO un servicio externo.

.Como puedo hacer esto?
VMware cuenta con varias alter-
nativas en su “menud” de productos
para PYMEs, pero en este caso
mencionaremos dos soluciones
que considero de mejor relacién
costo/beneficio para el mercado
de pequefias y medianas empre-
sas en Bolivia, estas son: VMware
Essentials y vCloud Suit.

VMware Essentials trabaja sobre
el Hypervisor denominado ESX:i,

N

un mejor uso de la Tecnologia de la Informaciéon?

que es el motor para virtualizar el
hardware instalado (CPU, memo-
ria, almacenamiento, dispositivos
de red) y ha sido creada con una
orientacion para PYMEs por su
gran relacion  costo/beneficio.
¢Como me ayuda? Si usted
cuenta con una aplicacién de tipo
financiera/contable que podria in-
cluir otros médulos como Ventas,
Compras o Relacionamiento con
Clientes (conocida como ERPs o
CRM por sus acrénimos en inglés),
y se dio cuenta que esta gastando
mucho en su plataforma de hard-
ware y software, la solucidon esta
en la Virtualizacion con VMware
Essentials. Con este producto
puede definir cualquier hardware
adicional en minutos en una red
computacional interna o externa.

vCloud Suit es una plataforma,
podriamos decir, “revolucionaria.
Lo que hace es colocar todos sus
sistemas informaticos (ERP, CRM,
Office, e-mail, otros) en un unico
servidor al cual tiene acceso por
medio de la Nube (Cloud en in-
glés) sea su red de tipo privada,
publica o hibrida. Lo interesante
de este tipo de solucion es que
representa un ahorro en los gastos
de mantenimiento de sus siste-

VM (VM | VM VM VM

Resource Pool

Por Licencias OnLine

mas informaticos y traslada la
responsabilidad de continuidad
del negocio a otras empresas
que brindan este servicio. Con el
vCloud Suit usted puede “archi-
var” sus servidores y trabajar solo
PC's o Thin Clients (pequefos
PC’s sin discos duros), acceder a
sus aplicaciones de forma remota
desde cualquier lugar que tenga
acceso a Internet, adicionar nue-
vos usuarios, implantar nuevas
medidas de seguridad y agregar
nuevas PC’s. Todo en cuestion de
minutos sin la necesidad de com-
prar mas hardware.

Lo invito a usted, estimado lector,
a que se contacte con cualquiera
de nuestros canales altamente ca-
pacitados para que puedan hacer
demostraciones y ayudarle en el
desarrollo de su negocio en todo
su ambito. Licencias OnLine
se pone a su disposicion con to-
das las otras marcas lideres que
comercializamos en Bolivia, tales
como Adobe, Symantec, Citrix,
RSA, EMC, CA Technologies,
Check Point, Websense, McA-
fee, IPSwitch, GFl y Novell, para
acercarle la solucién informatica
de mejor relacion costo/beneficio,
con el mejor servicio para usted.

‘4{{1 *i_‘ll
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“Este evento nos permitira com-
partir tendencias tecnolégicas
y aportar la experiencia que
tenemos y hemos obtenido a
lo largo de estos afios de buen
servicio al cliente. Y asi poder
implementar y asesorar con las
mejores soluciones para cada
proyecto”, indicé Sandro Men-
doza, Gerente General de Nex-
us Technology Bolivia S.A.

¢A qué se dedica Nexus Tech-
nology en Bolivia?

Somos una empresa mayorista
en soluciones de Telecomuni-
caciones, que cuenta con mas
de 18 afios de experiencia en
Peru y 12 afios en Bolivia. Nues-
tra  mision es ser un distribuidor
mayorista con el mayor valor
agregado en soluciones de

Telecomunicaciones para las
necesidades en tecnologias de
la informacion, comunicaciones,
seguridad, control y transporte de
sefiales eléctricas, enfocados en
la satisfaccion del cliente, ademas
de la realizacién y el desarrollo
profesional de nuestro equipo de
trabajo, asi como la generacion
de valor para los accionistas.

Contamos con toda una red de
oficinas, estratégicamente ubica-
das en La Paz, y en el exterior en
las ciudades de Lima, Chiclayo y
Arequipa.

¢ Como vislumbran el mercado
al que ustedes se dirigen?

En la actualidad, el pais esta
atravesando una alta deman-
da de soluciones en tecnologia

NEXUS TECHNOLOGY,
UN NUEVO CONCEPTO DE MAYORISTA EN
TELECOMUNCIACIONES

de la informacion, telecomuni-
caciones, sefales eléctricas,
sistemas de control, transporte
y seguridad ciudadana, la mis-
ma que debe ser implementada
con las marcas mas reconocidas
en el mundo y las tendencias de
ultima generacién, con una em-
presa mayorista que se encar-
gue de poder coordinar con los
fabricantes en la soluciones y
tendencias en cada una de sus
lineas de negocio networking,
cableado estructurado, fibra 6p-
tica y CCTV, para poder cumplir
con alta demanda de oportuni-
dades de negocio, contando con
un equipo profesional altamente
calificado, con certificados inter-
nacionales y sobre todo con una
gran experiencia en el desarrollo
de proyectos, asesoramiento y

disefio de ingenieria, que nos
enorgullece poner a disposicion a
nuestros socios estratégicos, ca-
nales e integradores, para poder
asesorarlos y orientarlos en la
implementacion y puesta en mar-
cha de los proyectos.

Nuestro éxito como mayorista,
aparte del asesoramiento, logisti-
ca, capacitacion, realizacion de
eventos nacionales e internacio-
nales, certificaciones y desarrollo
de nuevos canales; es el contar
con stock local y la confianza de
nuestros clientes y seriedad, para
poder realizar la implementacion
de las soluciones con nuestros
socios estratégicos, canales e
integradores, cerrando la cadena
de valor de fabricante, mayorista,
canal y usuario final.

WRITEL BOLIVIA INCORPORANDO
INNOVACION TECNOLOGICA AL PAIS

WRITEL BOLIVIA S.R.L, en la cuspide de las telecomunicaciones, marca diferencia
en el mercado nacional.

La empresa, actualmente brinda
soluciones corporativas al alcance
de todo rubro empresarial, guber-
namental, pymes, clientes finales
enmarcados en las soluciones a
medidas que necesitan imple-
mentar.

“Es grato comentarles la fusion
tecnolégica con grandes em-
presas a nivel latinoamerica,
englobados en el area de net-
working, seguridad y telecomu-
nicaciones”, indica josé alfredo
garcia davalos, gerente general
de writel.

Es asi que, ha sido galardonado
por empresa extranjeras como,
iboss security, mikrotik, denwa y
academy xperts como partner ex-
trategico de negocios para latino-
america.

“‘Dentro de la estructura de servi-
cio que ofrecemos, contamos con
personal y logistica altamente
calificada pararealizar proyectos
en las areas de cableado estruc-
turado, energia, networking,
fibra optica, pex, radio enlaces
(wireless, enlaces pto a pto y mul-
tipunto), datacenter, ademas de

trabajos en seguridad como cctv
y seguridad perimetral.

Writel, introdujo a bolivia la marca
mikrotik en soluciones networking
y wireless, dando un realce en
proyectos de redes unificados con
todas las necesidades del cliente
exigente, ademas de brindar ase-
soria, capacitaciones y soporte
técnico de la marca, “‘hemos
obtenido en bolivia ser partner y
distribuidor oficial de la marca con
sede y distribucion de productos
en santa cruz”, indico.

“La empresa cuenta con 4 trainer
y consultores oficiales para lati-
noamerica. Nuestros profesio-
nales cuentan con el aval de
mikrotik para impartir academia
para Bolivia; es asi, que writel Bo-
livia tiene contrato para empezar
el proyecto de educacion de cer-
tificaciones mikrotik este 2014 en
las entidades universitarias upsa,
utepsa y udabol.Ademas de dar
capacitaciones a nivel inicial,
contamos con nuestro socio es-
trategico para niveles avanzados
en lationoamerica; de esa es que
academy xperts es la encargada
de impartir certificaciones oficia-
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les de las marcas mikrotik,ubiquiti
y denwa. Hemos certificado mas
de 120 personas en toda bolivia,
siendo los primeros en certificar
este 2014 en la marca ubiqui-
ti con dos certificaciones a nivel
mundial , la de airmax uaca y uni-
fi uuca.”

Garcia explica que ante la insis-
tente demanda de los clientes
sobre la proteccion infantil, segu-
ridad movil y restriciones a nivel
forence en aplicaciones moviles,
surgio la alianza de negocios con
iboss security , empresa radicada
en san diego - california . El cual
les trajo dentro de sus soluciones

(ENAMIELIT~ «

, el analisis exaustivo y forence
en capa 7 enmarcado en seguri-
dad movil y sus aplicaciones en
dispositivos de networking, sien-
do oficialmente parther distribui-
dor de iboss security para Bolivia.

“Dentro de las comunicaciones
unificadas que presentamos a bo-
livia en expoteleinfo, nos es gra-
to informar nuestra alianza tec-
nologica con denwa technology
corp, y presentarnos como parther
oficial de la marca en soluciones
de telefonia ip, video porteros,
seguridad y certificaciones para
administradores de centrales ip
denwa.” Finalizé6 el ejecutivo.



CISCO.
F I Simplifique y acelere
- el viaje hacia la nube.

FlexPod ha sido disefado para acelerar la puesta en
funcionamiento de la infraestructura y las aplicaciones
vitales para el negocio con un menor coste, un riesgo
minimo y una mayor flexibilidad.

“ NetApp vmMmware

Beneficios:

Disefio que se adapta a sus necesidades a medida que viaja a través de la virtua-
lizacién a la nube. La configuracién de disefio validado maneja 1.500 usuarios
simultaneos accediendo VMware View, Microsfot Exchange, SharePoint y SQL,
con capacidades Multi-Tenancy.

Escale verticalmente dentro de VMware vSphere basado en FlexPod simplemente agregando mds almacena-
miento, red o recursos informaticos. Escale horizontalmente agregando nuevas configuraciones o duplicando las
existentes para una expansion gradual.

Responda a las necesidades cambiantes del negocio con el despliegue rapido de aplicaciones. Habilite mas

caracteristicas y mayores capacidades a medida que las necesite,

Simple B2
Con VMware vSphere basado en FlexPod usted puede confiar en una sola infraestructura pre-validada,
pre-dimensionada y unificada realizada con los mejores componentes de su clase.

La integracién con herramientas de gestién de terceros ya existentes a través de APls abiertas le permite
incrementar la flexibilidad de IT en linea con las necesidades del negocios y las habilidades de IT.

Adistec Chile Adistec Bolivia
Q Marcelo Capeche Patricia Banegas
D I s T E : Product Sales Manager Cisco  Country Sales Manager
Value Added Distributor mcapeche@adistec.com pbanegas@adistec.com
Tel: +562 2896 4609 Tel: +591 (3) 3348585

Mévil: +569 8233 8242
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EXPERTOS EN SOLUCIONES PARA DATA
CENTERS Y SALAS DE APLICACION CRITICA
PRESENTAN PRODUCTOS DE ULTIMA

TECNOLOGIA EN LA EXPOTELEINFO 2014.

ICTEC SRL, se presenta por
quinto afo consecutivo en Expo-
teleinfo, la empresa desde hace
ya 12 afos se ha enfocado en
brindar soluciones para ambien-
tes de Tl (Data Center) y Salas
de Aplicacion Critica (Monitoreo,
Medicina, etc.), actualmente cuen-
ta con mas de 30 Data Centers
construidos en Bolivia, enfocados
a optimizar los ambientes Tl y
aumentar la productividad en los
negocios de sus clientes a través
de un planeamiento estratégico,
con ingenieria objetiva y costos
adecuados en cada proyecto.

“Con socios estratégicos, como
EMERSON NETWORK POWER,
EXTREME NETWORKS, WATCH-
GUARD, DELL entre otros, ICTEC
SRL evita a sus clientes com-
plicaciones en la integracion de
su infraestructura, brindandoles
ventajas inigualables al momento
de instalar, monitorear, controlar
y gestionar sus sistemas, desde
los tableros eléctricos, switches
automaticos de transferencia,
hasta la propia administracion del

Data Center (DCIM Data Center
Infrastructure Management), o
redes de telecomunicaciones
(Firewall, switch, servidores). De-
bido a que nuestros socios puede
ofrecer soluciones pequefias,
medianas y de gran envergadu-
ra con los sistemas de gabinetes
integrados, sistemas de respaldo
de energia ininterrumpida (AC y
DC), monitoreo y diagnéstico de
bancos de baterias, sistemas de
confinamiento de pasillos, PDUs
(Power Distribution Units), TVSSs,
controles y conmutadores de Po-
tencia (STS, ATS), soluciones de
climatizaciéon de precision (Chiller
con freecolling, expansion directa,
sistemas in-row, distribucién por
piso falso, equipos tipo mochila,
splits, etc)”, indic6é Marianela
Reyes Bonifaz, Gerente General
de la empresa.

“Nuestra forma de trabajo es deter-
minar la capacidad, disponibilidad
y requerimientos de seguridad para
las facilidades de Tl de un cliente,
con la finalidad de mitigar riesgos
operativos, mejorar la continuidad

de la operacién y alinear la Tl con
los requerimientos del negocio,
cumpliendo al mismo tiempo con
regulaciones y normas.”

En Expoteleinfo 2014 presentare-
mos alguna de estas soluciones en
nuestro stand, como ser el Siste-
ma CRV de climatizaciéon de pre-
cision In-Row, con compresor dig-

ital de capacidad variable, EI UPS
modular EMERSON LIEBERT
APM de alta eficiencia, el agente
limpio de extincion de incendios -
Novec 1230 modular, nuestra nue-
va linea de equipos de acceso y
core Summit (Extreme Networks)
asi como el lanzamiento de nues-
tra linea de firewall WatchGuard,
entre otros productos novedosos.

-
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CON EPSON DISFRUTARA DE UNA GRAN
PANTALLA DE CINE EN CASA

EPSON, marca mundial en im-
presion e imagen digital, ofrece
una experiencia inigualable e
inimaginable para los entusiastas
del entretenimiento en casa, con la
presentacion en el mercado bolivia-
no de los nuevos videos de proyec-
tores PowerLite Home Cinema
730HD y PowerLite Home Cinema
2030, que ofrecen una verdade-
ra experiencia cinematografica de
alta calidad en 2D y 3D, para dis-
frutar del cine como nunca antes.

“Ambos equipos hacen posible
contar con una pantalla gigante,
para una brillante y vibrante calidad
de imagen, colorida y accesible.
Creando una experiencia audiovi-
sual unica”, nos decia Juan Arturo
Drew, Gerente de Operaciones de
Epson para Bolivia.

“Con una resoluciéon de Alta Defi-
nicion HD, elevado contraste
12.000:1 y conectividad HDMI, el
proyector Home Cinema 730HD,

facilita mas que nunca la posibili-
dad de disfrutar peliculas, eventos
deportivos y videojuegos en una
pantalla grande con una imagen
de hasta 300 pulgadas, ya sea en
el interior o exterior del hogar.”
Proseguia

Drew.

Con el conjunto de

funciones parauna instalacion fa-
cil y flexible, incluye correccion ver-
tical automatica y una barra de con-
trol faciimente  deslizable para la
correccion horizontal de la imagen.
También esta equipado con un par-
lante integrado y versatil conectivi-
dad, incluido el estandar HDMI para

reproductores Blu-ray, receptores
de television, consolas de juegos,
PCs 1y teléfonos inteligentes.
Ademas, es compatible con el dis-
positivos WiFi (mediante un médulo
USB opcional), lo que aumenta la

interactividad del proyec-
tor

con

el
usuario.

Por su lado, el PowerlLite Home
Cinema 2030, brinda una verdade-
ra experiencia cinematografica de
alta calidad en 3D con una reso-
lucién Full HD de 1080p. Se trata
de la mas alta definicién con una

brillante calidad de imagen practi-
camente en cualquier lugar, en un
disefio compacto y elegante.

También incluye un puerto HDMI
con tecnologia MHL que convierte
al proyector en una pantalla inteli-
gente con el uso de dispositivos
compatibles, incluida una amplia
variedad de teléfonos y tabletas
con sistema Android con 2.000
limenes de luminosidad en color
y 2.000 limenes de luminosidad
blanca, ademas de 15,000:1 de
contraste, el proyector utiliza la tec-
nologia de tres chips 3LCD para
lograr imagenes brillantes con col-
ores reales.

Como resultado del trabajo
realizado estos Ultimos afios,
Epson se ha posicionado como
una de las marcas lideres indis-
cutibles en Bolivia y esta nueva
familia de productos permitira a las
familias disfrutar de un verdadero
cine en su hogar.
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PUBLINOTA

DISTRIBUIDOR DE TECNOLOGIAS
CLEARTEC LTDA

QUIENES SOMOS

Cleartec. Ltda., es una empresa
privada constituida en Bolivia en
el ano 2002. Inicia sus actividades
con la distribucion de equipos y
materiales tecnoldgicos para re-
des y telecomunicaciones, llegan-
do a cubrir en los primeros afos
de vida gran parte del territorio
nacional.

En la gestion 2004 se crea el Depar-
tamento de Proyectos y Servicios,
division de Ingenieria orientada ha-
cia la prestacion de servicios, pri-
mordialmente en las areas de Tele-
comunicaciones,  automatizacion
industrial, transmisién de datos y
tecnologias conexas, bajo la modal-
idad de proyectos llave en mano o
bajo requerimiento de los clientes.

Al contar con representaciones direc-
tas de fabricas y alianzas estratégi-
cas con diversas lineas de produc-
tos, ofrece soluciones completas,
confiables e integrales de tecnologia
de acuerdo a las necesidades y re-

El Primer

Mayarista de Valor
Agregado

querimientos del mercado.

Cleartec ltda., en sus mas de 10
afos de actividad se ha estable-
cido en el rubro, en cuanto a dis-
tribucion de equipos y materiales
se refiere, sin tomar en cuenta
proyectos estacionales.

Dado este escenario, contamos
con un equipo profesional alta-
mente calificado con mas de 25
afos de experiencia, especifica en
el sector de redes y telecomunica-
ciones. La capacitacién continua
es un pilar fundamental para la
empresa, logrando asi que su per-
sonal se encuentre en constante
conocimiento de los cambios tec-
nolégicos.

ClearTec Ltda. le ofrece apoyo
constante, oportuno y seguro
al disponer de oficinas propias,
representantes y colaboradores
en diversas zonas geograficas
de nuestro pais, y conexiones en
Latino América y el mundo.

Equipo profesional Cleartec Ltda

Actualmente nuestra empresa se
encuentra certificada bajo la ISO
9001:2008 para las areas comer-
ciales y de proyectos.

Nuestra Mision:

Ser una empresa especializada
en brindar soluciones tecnoldgicas
en redes y telecomunicaciones
adecuadas a nuestros clientes,
a través de alianzas estratégicas

U McAfee

An intel Company

™ Microsoft OPGIyCDm' Qredhat SMART

para satisfacer sus crecientes re-
querimientos. Asi mismo generar
actitudes que contribuyan al éxito
de nuestras gestiones.

Nuestra Vision:

Ser distribuidor e integrador glo-
balizado de tecnologias de ultima
generacion, con los mas altos es-
tandares de calidad, beneficiando
a sus accionistas, trabajadores,
clientes y Sociedad.

NEXSYS
WA, nﬂxsyﬂlﬂ.ﬂﬂm

Huxzys de Bolivia 5.4,
Calia las Garzae # 21560 - Sasls Cruz

N

e TetfFax.; [(504-3)348-TA T4 (594-31364-1 843
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ADISTEC EN EXPOTELEINFO 2014

En su 162 versién, Expoteleinfo recibe a Adistec presentando soluciones IT en un
portafolio integral para el area de seguridad, redes y centros de datos, consolidandose como

uno de los distribuidores lideres en Valor Agregado en nuestro pais.

Adistec, es uno de los distribui-
dores lideres en Valor Agregado en
Latinoamérica y el Caribe. Estable-
cida el afio 2002, ofrece soluciones
de IT exclusivamente a través de
Reseller Partners, con un equipo
de mas de 150 profesionales es-
pecializados en soluciones de IT.
Esta organizacion, ofrece a sus so-
cios de canal un amplio portafolio
de productos y apoyo de negocios.

Desde su inauguracion en octubre
del afo pasado, la representacion
local ha estado a cargo de Patri-
cia Banegas como Country Sales
Manager, ingeniera de profesion,
quien actualmente dirige la oficina
local en Santa Cruz con 4 personas
a los que a mediados de este afo
se sumaran dos recursos técnicos
que realizaran cobertura local en la
Ciudad de La Paz.

Federico Meny, Territory Sales
Manager de la compafia para
Chile, Peru y Bolivia, nos comentd
sobre el arribo de Adistec a nuestro
pais, el cual viene a consolidar la

presencia del distribuidor en toda la
region, y lo posiciona “Como el dis-
tribuidor de valor agregado numero
uno en Latinoamérica y el Caribe”,
indicod que: “Adistec se caracteriza
por el aporte de valor que le brinda
a sus canales con presencia local
en Bolivia, Chile, Argentina, Uru-
guay, Colombia, Ecuador, Guate-
mala, Panama, Costa Rica , Brasil
y Miami”.

“Adistec llegé para quedarse”

Durante la entrevista con Teleinfo-
press, Meny indicé que: “Este afo
Adistec, tiene pensado ejecutar
un plan de inversion estratégico,
por lo que llevara a cabo una se-
rie de proyectos como el aumento
de la cantidad de actividades de
generacion de demanda, ofrecida
a usuarios finales por parte de los
canales, nuevos recursos desde
nuestro centro de datos en Estados
Unidos, disposicion de un equipo
de profesionales de marketing para
el apoyo permanente de capacita-
ciones gratuitas a sus fuerzas de
venta y técnica, asi como también

el servicio de logistica de primer
nivel, facturacion local y crédito
para nuestros socios de negocio.
Esto lo haremos con la finalidad
de atender la creciente demanda
del mercado y para satisfacer las
necesidades de nuestros Part-
ners”.

¢Cual es la misiéon principal de
Adistec en Bolivia?

Nuestra mision es la de proveer a
los canales de un portafolio integral
de soluciones para el area de se-
guridad, redes y centros de datos
(servidores, almacenamiento, vir-
tualizacion, etcétera), que no solo
incluye productos como hardware,
software y soporte, provistos por
los fabricantes, sino que también
se complementa con el area de ne-
gocio Adistec Profesional Services
que provee servicios profesionales.

¢;Cual sera la propuesta de la
empresa en la exposicion?

Para esta edicion de ExpoTeleinfo
Bolivia 2014, Adistec presenta la
solucion FlexPod, plataforma que

combina los sistemas de almace-
namiento de NetApp, los servidores
de Cisco Unified Computing Sys-
tem y la estructura de Cisco Nexus
en una unica arquitectura flexible.
Esta solucion esta pensada para
mejorar la performance unificada
de networking, virtualizacion y ad-
ministracion de Big Data. Adistec
es ademas, responsable de brindar
el soporte para ayudar a los part-
ners con la implementacion y la
preventa.

¢Cudles son los valores diferen-
ciales que ofrece?

FlexPod ha conseguido notables
logros que han sido reconocidos
por partners, socios y clientes. Es
la solucién integral para Datacen-
ters Unica en Latinoamérica y se
encuentra, segun la consultora
IDC, entre las 10 mejores a nivel
mundial. Ofrece un disefio arqui-
tecténico que combina networking,
cémputo y almacenamiento en una
infraestructura compartida que so-
porta multiples aplicaciones y car-
gas de trabajo.

AMPER OFRECE SOLUCIONES DE CALIDAD DE
ENERGIA

La empresa fue fundada en julio de
1992 en la ciudad de La Paz, con
el objetivo de brindar soluciones de
energia a través de productos y ser-
vicios. Con el tiempo expande sus
operaciones abriendo una oficina
regional en la ciudad de Santa Cruz
de la Sierra, brindando servicio a
nivel nacional.

AMPER fue creciendo no solo en la
oferta de productos, sino también en
la experiencia de conocer al cliente
y satisfacer los requerimientos, brin-
dando asesoramiento técnico que
asegure el éxito y continuidad en el
trabajo de los clientes.

Actualmente con 23 afios en el mer-
cado nacional, la empresa cuenta
con tres areas: Productos con ofer-
ta en baja y media tension, y Solu-
ciones.

Las soluciones en baja tension, com-
prende toda la cadena de compo-
nentes y servicios necesarios para
implementar un sistema robusto y
confiable, segun sea el caso incluso
con asesoramiento directo de fabri-
ca, acorde a las altas exigencias de
sectores como la industria, teleco-

municaciones, petroleras, banca y
muchos otros, la oferta es de UPS
trifasicos, monofasicos, modulares,
grupos generadores y ofros.

En soluciones de media tension, la
empresa cuenta con equipos que
suplen las necesidad de optimi-
zacion y correcta administracién de
los servicios enlineas de distribucién,
seccionalizadores y reconectadores
de marca Noja Power de Australia,
que entregan un equipo amplia-
mente probado bajo altas exigen-
cias de estandares actuales de
constante innovacion tecnoldgica
y de electronica avanzada con op-
ciones de comunicaciones para con-
trol y monitoreo.

Las Soluciones para infraestruc-
tura en centros de datos y salas de
computo, cuenta con climatizacion
de precision de la marca STULZ,
compania alemana mundialmente
conocida, especializada en la
fabricacion de equipos para el uso
de instalaciones donde se requiera
un nivel de humedad adecuado y
extraccién especial de aire caliente
generado por los propios equipos.

AMPER representa para Bolivia a
la marca DEHN de Alemania, la
compania es pionera en proteccion
contra rayos Yy sobretensiones,
que cuenta con lineas como: pro-
teccion externa, proteccion inter-
na y equipamiento de seguridad
para trabajo con energia. DEHN,
posee una solucion muy robusta
ante descargas atmosféricas para
todas las aplicaciones, sean estas:

industria, petrolera, telecomunica-
ciones, data centers y otros.

Respecto a su Servicio Técnico
para instalaciones, mantenimiento
y auditorias eléctricas, cuenta con
personal capacitado en el extranje-
ro con amplia experiencia y cono-
cimiento en la gama de productos
que ofrecen en el mercado, contan-
do con un trabajo garantizado.
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ENTREVISTA

ABE, PRESENTA EN EXPOTELEINFO 2014
AL SATELITE TUPAC KATARI

Ivan Zambrana
Director de la Agencia Boliviana Espacial (ABE),

La conectividad que a ftravés
del satélite llegara a cada metro
cuadrado de nuestro territorio e in-
tegrara a todos los bolivianos a una
nueva era de comunicacion. Segun
las respuestas del Director de la
Agencia Boliviana Espacial (ABE),
Ivan Zambrana.

¢Qué tipo de organizacion es la
Agencia Boliviana Espacial?

La Agencia Boliviana Espacial
(ABE) es una empresa publica
nacional estratégica del Estado
Plurinacional de Bolivia, encargada
inicialmente, de la gestion e imple-
mentacién del Programa Satelital
Tupac Katari y después de otros
proyectos espaciales del estado.

La ABE sera la empresa encargada
de la operacion y la administracion
del satélite y de la comercializacion
de sus servicios.

El TKSAT - 1 ha sido lanzado al
espacio el 20 de diciembre. ;Cual
es el estado actual del proyecto?
Tras su lanzamiento exitoso, el
pasado 20 de diciembre, el satélite
ha quedado en una o6rbita de
transferencia inicial excéntrica e
inclinada con relacién al plano del
ecuador terrestre; desde alli se ha
desarrollado un proceso de trans-
ferencia orbital que concluyé con
su posicionamiento en la orbita

geoestacionaria a 87.2° de longitud
oeste, el pasado 28 de diciembre.
A partir de entonces el monitoreo y
control del satélite ha sido transferi-
do a las estaciones de control bo-
livianas, principalmente porque el
TKSAT — 1 ya no es visible desde
China.

Durante lo que va del ano 2014,
nuestro satélite esta completando el
programa de pruebas en orbita; un
conjunto extenso de mediciones y
procedimientos, destinados a probar
el correcto funcionamiento de todos
los sistemas del satélite y a medir
las caracteristicas de transmision y
recepcion de los elementos de la
carga util de telecomunicaciones.
Inclinando convenientemente el
satélite, por ejemplo, se han medi-
do los patrones de irradiacion de las
antenas, para generar los patrones
reales de las huellas de los haces
en el area de cobertura.

El inicio del servicio comercial del
satélite esta previsto para el proxi-
mo mes de abiril, a partir de entonc-
es las sefiales de varios clientes
llegaran al ultimo rincon del pais a
través del satélite Tupac Katari.

¢Cuadles son las caracteristicas
principales del TKSAT —1?

Nuestro satélite es un satélite de
telecomunicaciones, del tipo geo-

estacionario; su masa al momento
del lanzamiento era de 5.2 tonela-
das, la capacidad eléctrica es de
10 KW y la duracién prevista de su
vida util es de 15 afios.

Cuenta con un total de 30 tran-
spondedores, conectados a 4 ante-
nas; el grupo mas numeroso, 22
transpondedores de 36 MHz en
banda Ku, esta conectado a una
antena con cobertura regional que
cubre los territorios de Venezuela,
Colombia, Ecuador, Peru, Bolivia,
Paraguay y Uruguay, ademas del
norte de Argentina y Chile; viene
después un grupo de 4 transpon-
dedores, también de 36 MHz en
banda Ku, en una antena que cubre
solo el territorio nacional; tenemos
luego un par de transpondedores
de 28 MHz en banda C extendida,
con una antena que ilumina todo
el continente sudamericano; v, fi-
nalmente, otro par de transponde-
dores de 120 Mhz en banda Ka con
una antena que cubre también solo
el territorio nacional.

¢ Qué significa el TKSAT — 1 para
el pais?

En nuestra perspectiva signifi-
can muchas cosas buenas; para
empezar es una prueba objetiva
de que nuestro pais ha adquirido
las capacidades necesarias para
este tipo de proyectos: capacidad
empresarial, institucional, finan-
ciera, diplomatica, politica, cienti-
fica y tecnolégica. Los bolivianos
estamos convencidos de que so-
mos capaces de llevar adelante
grandes emprendimientos y de que
podemos tener suefios que muy
posiblemente se haran realidad.

Significa también que casi uno de
cada tres bolivianos que estaba
marginado por la brecha digital, po-
dra ahora acceder a los servicios
basicos de telecomunicaciones
e integrarse al resto del pais y el
mundo, con oportunidades muy
parecidas a las de los otros dos. La
dimension digital de Bolivia crecera
efectivamente casi en un 50%, ten-
dremos un mercado interno mas

grande para muchos productos y
servicios de la nueva economia.

La conectividad que a través del
satélite llegara a cada metro cuadra-
do de nuestro territorio, servira de
herramienta para la modernizacion
de nuestras actividades productivas
en areas rurales, aumentando nues-
tra capacidad de generar riqueza y
en consecuencia mejorando el nivel
de vida de la poblacion.

El estado tendra la capacidad de
mejorar los servicios de salud y ed-
ucacioén en areas rurales y mod-
ernizara todos sus procesos au-
mentando su eficiencia.

Nuestro satélite dinamizara efecti-
vamente varios sectores: las tele-
comunicaciones, la informatica, el
desarrollo de aplicaciones, secto-
res tradicionalmente usuarios de
la tecnologia como el comercio y la
banca; se generaran empleos para
profesionales calificados y en unos
afos veremos un impacto real en el
crecimiento de nuestra economia.
En fin, el satélite es el boleto digital
que nos permitird subirnos al tren
de la historia en el que viaja la may-
or parte de la humanidad.

.Son especiales las estaciones
terrenas del proyecto?

Las estaciones terrenas implemen-
tadas con el proyecto en Amachuma
y La Guardia, aunque por fuera se
parezcan mucho a otras que se con-
struyeron en el pais desde la déca-
da de los 70 en el siglo pasado, son
funcionalmente distintas; en ellas
se reciben los datos de telemetria,
centenares de parametros que per-
miten a los especialistas conocer
exactamente el estado del satélite
en el espacio, y desde ellas se
emiten los comandos que permiten
la operacion del satélite y la
administracion de los equipos de
telecomunicaciones a bordo de él.
Son las primeras estaciones de este
tipo en el pais, funcionan en config-
uracion activo — reserva para garan-
tizar la continuidad de su mision un
100% del tiempo.
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SAMSUNG LANZA EN BOLIVIA SU DIVISION
SOLUCIONES DE SEGURIDAD

De acuerdo a la informacion pro-
porcionada por su Distribuidor en
Bolivia, la gigante de la tecnologia a
través de su division en Soluciones
de Seguridad: Samsung Techwin
ha decidido incursionar fuerte-
mente en el mercado boliviano
presentando  sus novedades
en video vigilancia durante la
realizacion de ExpoTeleinfo 2014.

Samsung Techwin, juega un pa-
pel importante en la proteccion
y la seguridad de las personas,
proporcionando una gama com-
pleta de productos y soluciones
para la vigilancia de calles, insti-
tuciones financieras, aeropuertos,
hospitales, instituciones publi-
cas, instalaciones industriales,
petroleras e instalaciones mili-
tares.

Samsung estara presente en la
Exposicién Telelnfo, introduciendo
la tecnologia de CCTV Analdgica
e IP con modelos como la SCB-
2000, capaz de entregar ima-
genes con la claridad del cristal e
introduce la tecnologia SSNR de
reduccion de ruido. Otro modelo
importante es la SCP-2371HN que
es una camara PTZ moderna, es-
tilizada y de disefio compacto que
con sus poderosos 37x de zoom 'y
visién nocturna en condiciones de
ultra baja iluminacion entrega ima-
genes increiblemente nitidas.

Sus camaras |IP, también tienen
caracteristicas que las hacen uni-
cas, la SND-6011RN por ejemplo
es una camara Full HD que po-
see una técnica digital de estabili-
zacion de imagen, a su vez ofrece

rango dinamico amplio para captar
imagenes con diferencia de distan-
cia e iluminacién. Otra novedad,
la constituye el switch WebSmart
modelo iES4028FP que es posible
conectar con otros 36 equipos en
un grupo légico o cluster usando
una simple direccion IP, este dis-
positivo es capaz de minimizar la
latencia y dar prioridad al audio y
video con su avanzado modo de
QoS o calidad de servicio.

El software, tampoco ha sido des-
cuidado y se tienen herramientas
que hacen sencilla la planificacion
e implementacion de cualquier
sistema de CCTV, entre los pro-
gramas podemos encontrar: cal-
culador de ancho de banda, an-
gulo de vision, herramienta de
disefio de redes y otra de apoyo

para la busqueda de camaras y
NVRs en la red. Ademas entre las
herramientas se puede encontrar
listados de compatibilidad con
software VMS de terciarios y no se
sorprenda cuando vea la tabla de
temperaturas de trabajo segun el
modelo.

“Las camaras y accesorios Sam-
sung son de alto desempefio, ro-
bustez y han sido aplicadas en
grandes e importantes proyectos
con notable éxito. Samsung, sigue
desarrollando  productos para
satisfacer las necesidades ac-
tuales y futuras de los profesio-
nales y sigue siendo un punto de
referencia en términos de calidad”.
Comenta Manuel Carlos, Director
of Sales Peru & Bolivia.

EUTELSAT COMMUNICATIONS CONCLUYE LA

ADQUISICION DE SATMEX

‘f; eutelsat

Eutelsat Communications (NYSE
Euronext Paris: ETL) anuncié el
cierre de la transaccion para ad-
quirir el 100 % del capital social
de Satélites Mexicanos, S.A. de
C.V. (“Satmex”) habiendo ob-
tenido todas las autorizaciones
gubernamentales y regulatorias
requeridas. Como se anuncid6 pre-
viamente, el monto de la transac-
cioén es por USD 831 millones.

Elfinanciamiento para laadquisicion,
fue asegurado mediante la emision,
de bonos senior no garantizados a 6
anos, en condiciones atractivas, con
fecha 13 de diciembre de 2013, por
un total de € 930 millones.

Recibiendo con beneplacito el
cierre de la transaccién, Michel
de Rosen, Presidente y CEO
de Eutelsat, que dijo: “Con la
adquisicion de Satmex, Eutelsat
estd incrementando significa-
tivamente su actividad en las
Américas y complementando su
fuerte presencia en los merca-
dos de crecimiento acelerado.
Las posiciones orbitales
estratégicas de Satmex, mismas
que se maximizaran en 2015, con
el lanzamiento de dos satélites
adicionales, equipados con la
mas alta tecnologia, brindan a
Eutelsat una sodlida plataforma
para acceder a oportunidades
estratégicas en esta regién. El
satélite EUTELSAT 65 Oeste A,
que se lanzara en anticipacion de
los Juegos Olimpicos de 2016 en

Rio de Janeiro, complementara
las coberturas regionales, para
servir a los mercados de video y
banda ancha en América Latina.
Estamos encantados de dar la
bienvenida al equipo de Satmex
a Eutelsat, asi como a fortalecer
nuestra respuesta a las opor-
tunidades comerciales, con una
flota mas extensa de satélites y
telepuertos, una cobertura mas
amplia y enriquecida con el talen-
to de nuestro Grupo.”

Patricio Northland, Director
General de Satmex, afiadio: “Es-
tamos muy contentos de formar
parte del operador cuya experien-
cia y busqueda de la excelencia
ha establecido los estandares en
nuestra industria. Formar parte de
Eutelsat, nos permite mejorar la

| PUBLINOTA

oferta a nuestros clientes “Premium”
y fortalece nuestra capacidad para
capturar nuevas oportunidades en
una de las regiones de crecimien-
to acelerado en el sector satelital.
Nosotros en Satmex nos sentimos
honrados de combinar habilidades
con Eutelsat y de continuar una
trayectoria de crecimiento sostenido
y rentable como un solo equipo”.

Con sede en Meéxico, Satmex
opera tres satélites en posiciones
contiguas, 113 ° Oeste (Satmex
6), 114.9 ° Oeste (Satmex 5) y
116.8 ° Oeste (Satmex 8) que cu-
bren el 90 % de la poblacién de las
Américas. Los satélites Satmex 7
y Satmex 9 cuyo lanzamiento esta
programado para 2015, incremen-
taran, en mas del doble el total, de
la capacidad orbital de Satmex.
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INTEGRITY DA,SOLUCIONES CON
TECNOLOGIAS INCLUSIVAS

El grupo Integrity, cuenta con
profesionales “Tecnodlogos
[+D+12 “ (Tecnologos de Inte-
gracionde Productos, Desarrollo
de Soluciones, Innovacion2) de
diversas areas técnicas, que
bajo la empresa Integrity del
grupo Insertec, proveen solu-
ciones Inteligentes Sostenibles
de Informacion y Tecnologia
para personas, comunidades,
empresas comerciales e indus-
triales.

Provee una plataforma tec-
nolégica, con productos y
soluciones interoperables
disefiados para apalancar el
crecimiento y desarrollo sosteni-
do en las areas de: Data Center,
Ofimatica, Inmotica & Domética,
Automatizacién e Instru-
mentacion Industrial, Téleme-
dicina.

“‘Nuestras tecnologias son un
ejemplo de lo que nosotros de-
nominamos “Tecnologias Inclu-
sivas” que permiten disminuir
la brecha digital entre el primer
mundoylos paisesendesarrollo.
Las tecnologias de Integrity
son la integracion de marcas
de origen Asiatico, America-
no, Aleman y otros paises; y la
vision moderna de una persona,
una comunidad, una empresa,
un gobierno que juntos permiten
de una forma sostenida mejorar
sus procesos, calidad de vida y
eficiencia energética”. Comen-
ta Daniel Maldonado, Gerente
Ingenieria en INSERTEC.

Maldonado indica que sus solu-
ciones modulares les permiten
el crecimiento sostenido de las
unidades de almacenamiento
acompanando al crecimiento
del usuario, comenzando desde
un almacenamiento conectado
por puerto USB hasta un Da-
tacenter en la Nube. “Nuestro
personal esta certificado para
el disefio de Datacenter bajo
TIA-942 y BICSI-002, pudiendo
disefiar soluciones MiniData-
Center basadas en Rack Inteli-
gentes, hasta DataCenter en
la nube con nuestro proveedor
INSPUR”.

¢ A qué se refiere con Inmoti-

ca y Domética?

Inmotica o BMS (Building
Management System), es un
sistema de gestion de edifica-
ciones basado en un software y
Hardware de supervision y con-
trol instalado en edificios. KNX
es el estandar mundial (ISO/IEC
14543) para el control de vivien-
das y edificios. Es un protoco-
lo de comunicaciones de red,
basado en OSlI, para edificios in-
teligentes (domatica e inmaética),
es el sucesor y la convergen-
cia de tres estandares previos:
el European Home Systems
Protocol (EHS), BatiBUS, y el
European Installation Bus (EIB
or Instabus).

Bajo el protocolo de Kyoto, los
paises industrializados, han
acordado en reducir la emisién
de CO2en 5.2% hastael 2012y
hasta el 75% hasta el 2020. Los
edificios son la mayor fuente
para poder alcanzar estas me-
tas, mas del 50% de la emisién
de CO2 es atribuida a los edi-
ficios residenciales, comer-
ciales y publicos. EN15232
estandar que es utilizado para
estimar el impacto que tiene una
automatizacién de edificios en
el ahorro de energia, basado en
las potencialidades de su siste-
ma de calentamiento y eléctrico
de acuerdo a la clasificacién
del edificio. De acuerdo al de-
partamento de estadistica de
California, el 40% de la energia
de los espacios publicos es de-

bido a las luces, haciendo el uso [

de la automatizacién de edificios
es posible lograr un impacto de
ahorro energético de acuerdo a
EN15232 de:

. Hasta 13% de ahor-
ro energético mediante la
automatizacion de las protec-
ciones solares.

. Hasta 25%
ro energético mediante la
regulacion de temperatura para
habitaciones individuales.

. Hasta 25% de ahorro
energético mediante la automa-
tizacion de la iluminacion.

. Hasta 45% de ahorro
energetico mediante la autom-
atizacion de la ventilacion In-
tegrity que cuenta con personal
certificado bajo KNX.

de ahor-

¢(En qué estan basadas sus
soluciones?

Las soluciones de control, estan
basadas en controladores tipo
DCS (Sistema Distribuidos de
Control), PLC (Controladores
Logicos Programables), RTU
(Terminales Remotas) que per-
miten el desarrollo de légicas
complejas de una forma sen-
cilla. Nuestras soluciones han
sido elegidas para ser utilizadas
por los diferentes niveles técni-
COS en una empresa como Ser:
Técnico Empirico, Técnico Eléc-
trico, Electrénico o Informatico e
Ingeniero Eléctrico, Electronico,
Industrial, Informatico y otros.

¢ Qué ofrecen en Telemedici-
na?

La telemedicina puede ser tan
simple como dos profesionales
de la salud discutiendo un caso
por teléfono hasta la utilizacion

S

AVA - MSSystem
Mobile Survey

de avanzada tecnologia en
comunicaciones e informatica
para realizar consultas, diag-
noésticos y hasta cirugias a dis-
tancia y en tiempo real. Y como
servicio, puede beneficiar a to-
dos los pacientes de un sistema
sanitario, pero sobre todo a las
personas mayores y los pacien-
tes cronicos.

Open Telemedicina es un siste-
ma de Telemedicina de tipo
Comerciales y GNU, equipos
médicos, sistemas de comuni-
caciones, que permiten tener
un bajo costo de adquisicion,
implementacion y mantenimien-
to del sistema que tiene: Video
Conferencia, Captura de In-
formacion, Expediente Médi-
co Electronico (EMR), Sistema
de Gestién Hospitalaria (HIS)
y Sistema de Informacion de
Salud.

Levaniento de Encuesta

Sistema de gran apoyo en:

* Eventos de marketing
Encuestas de campo
Investigacion de mercado
Formularios de registro

/

/ Con Mobile Survey
System usted puede crear
encuestas profesionales,
que ofrecen una experiencia
agradable y personalizada para

cada participante. Categorizar a

sus clientes creando campanas de
encuestas y reportes para transmitir la

informacion en tiempo real.

Mobile Survey se refiere a estrategias no

éAVATech

www.avatech-bo.com

Av. Ibérica, Calle B # 10, B,/Las Palmas

info@avatech-bo.com
Telefonos: (S91-3)352-6211,

[591-3)352-6277 Santa Cruz - Bolivia

invasivas orientadas a la interaccion
y entre las empresas y su publico
& objetivo mediante dispositivos

‘moviles. Utilizando las encuestas
imoviles en las empresas, estas
encuestas encuentran nuevas
formas de captar, mejorar y
fidelizar a sus clientes.
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“THE FACTORY HKA, es una
empresa internacional, &gil y
moderna con oficinas en USA,
Venezuela, Peru, México,
Republica Dominicana,
Colombia y Pana-
ma, y, a través
de nuestra so-
ciedad con
DASCOM,
tenemos
represen-
tantes en toda
América y proyec-
cion mundial. Brinda-
mos una amplia gama de
opciones a nuestros clientes,
siempre en busca de los mejores
procesos de trabajo para garan-
tizar la calidad de nuestros servi-
cios y productos”. Nos comento
Maria Mejia, Directora Comercial
de The FACTORY HKA de Vene-
zuela. “Nuestro equipo de trabajo
esta conformado por un grupo de
profesionales con una amplia ex-
periencia dedicados al: desarrollo,
ventas, ensamble y soporte

técnico de Equipos Electrénicos,
Balanzas, lluminacion LED, Cajas
registradoras,

Impresoras y los

distintos sistemas, para soportar-

los y dar valor agregado

a nuestros cli-
entes”.

qu é
atribuye
el éxito de
The Factory?

Uno de nuestros
factores claves de éxito
es la conformacion de un de-
partamento de Investigacion y De-
sarrollo en constante crecimiento,
donde contamos con mas de 70
profesionales de varias ramas de
la ingenieria y disefio, tales como:
Ingenieria Electronica, Ingenieria
Eléctrica, Ingenieria Informatica,
Ingenieria de Sistemas, Ingenieria
Mecanica y Disefio Mecanico,
Disefio Industrial y Disefio Grafico,
gracias a todo lo cual tenemos la

é A

THE FACTORY HKA POR PRIMERA VEZ
EN BOLIVIA A TRAVES DE EXPOTELEINFO

capacidad de:

« Disefic de hardware vy
desarrollo de circuitos y tarje-
tas electrénicas para sistemas
embebidos, basados en tec-
nologia SMD.

+ Desarrollo de Firmware de
sistemas fiscales y sistemas
embebidos en general.

« Desarrollo de Software e Inter-
faces para aplicaciones aso-
ciadas a nuestros productos
en multiples plataformas de
desarrollo y sistemas operati-
VOS.

+ Disefio de metalmecanica y
estructuras de montaje para
los equipos electronicos de-
sarrollados.

+ Disefo y desarrollo de aplica-
ciones web.

+ Disefio gréfico para comple-
mentar los desarrollos web y
campafas publicitarias y mer-
cadeo.

Mas de diez afios en el mercado
nos dan la experiencia necesaria
para conocer los gustos de nues-
tros clientes lo suficiente para
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ofrecerles exactamente lo que
buscan. Nuestro equipo de ventas
se encargara de responder todas
sus preguntas, y asesorarlo al mo-
mento de la adquisicién de cual-
quiera de nuestros productos.

Adicionalmente contamos una uni-
dad de produccion en la cual se
realiza el ensamblaje de los méd-
ulos desarrollados por la empresa
en la que se tienen lineas de pro-
duccion adaptables segun el pro-
ducto a ensambilar.

En esta oportunidad estamos lle-
gando a Expoteleinfo 2014 con
la intencién de incursionar en el
mercado Boliviano y presentar-
les nuestros productos de alta
calidad, les traemos una amplia
gama de Balanzas, Impresoras de
Punto de Venta y Matriz de Punto,
Impresoras Mdviles, Impresoras
Térmicas, Cajas Registradoras y
Toners.

Los invitamos a visitar el stand de
la empresa lider en soluciones de
impresién comercial a nivel inter-
nacional, THE FACTORY HKA.

ENTEL PRESENTA TECLOGIA LTE EN
EXPOTELEINFO 2014

i

Emilio Evia
Gerente de Mercado de Entel

Alta Velocidad, tarifa accesible con
una tecnologia de vanguardia, sera
el internet que Entel trae para el
2014, eso y otras cosas mas, nos
comenta Emilio Evia, Gerente de
Mercado de Entel.

¢Qué productos novedo-
sos presentara ENTEL en
EXPOTELEINFO 20147

Uno de los avances tecnolégicos
protagonistas del stand de Entel
es el LTE. Actualmente ya existe la
oferta de LTE Movil, sin embargo
a partir del 1° de abril, Entel lan-

zara una novedosa aplicaciéon de
la tecnologia LTE que permitira a
los hogares bolivianos contar con
acceso a internet, cuyas princi-
pales fortalezas son: una alta ve-
locidad, a una tarifa accesible, con
amplia cobertura en las ciudades
de La Paz, Cochabamba y Santa
Cruz, y por supuesto con Internet
llimitado.

El Stand contara con una zona de
experiencia donde los clientes po-
dran disfrutar en vivo de las veloci-
dades que ofrece esta tecnologia.
Recordemos que Entel, fue una de
las primeras empresas en Latino-
américa en efectuar pruebas ya en el
ano 2010 y en tener la tecnologia en
servicio comercial a partir de 2011.

Entel cuenta con una variada
oferta de modernos Smartphone,
caracterizados por ser los de mejor
aceptacion a nivel mundial, tanto
por su marca como por sus siste-
mas operativos, se cuenta con dis-
positivos Android, Windows Phone
y Blackberry de destacadas marcas
como ser Samsung, Sony, Nokia, y
Black Berry. Esta oferta cuenta con

Smartphone al alcance de todo bol-
sillo, ya que Smartphone no debe
ser sinénimo de inaccesibilidad, es
asi que Entel cuenta con modelos
como el Galaxy Pocket, Nokia Lu-
mia 520 u otros, a precios mucho
mas accesibles que en el mercado
abierto. Una muestra de estos dis-
positivos estara disponible para
que el publico visitante interactué e
experimente con ellos.

Estos son los principales ele-
mentos tecnoldgicos que Entel
mostrara, sin embargo, se tienen
previstas acciones adicionales
acordes al liderazgo tecnolégico
que caracteriza a la empresa.

Al estar la ABE también en EXPO-
TELEINFO, ;De qué manera Entel
presentara los beneficios que nos
trae el Satélite Tapac Katari?

Entel brindara informacién sobre
el potencial de mejora de bienestar
de la poblacion boliviana en general
gracias a la tecnologia del satélite,
donde Entel estd desarrollando di-
versas opciones que materializaran
todo este potencial en beneficio de
los bolivianos.

¢Qué nos tiene preparado Entel
para 2014?

La gestion 2014 sera un afio
histérico para Entel, pues se tiene
prevista una inversion record, re-
cursos propios, de 300 millones de
dolares, aspecto que demuestra la
solidez de la empresa. Ya el 1° de
abril los clientes de Entel gozaran
de una significativa rebaja de
tarifas en telefonia movil prepago
de 1.5 Bs/Min a 1.20 Bs/Min, que
permitira a los bolivianos comuni-
carse mucho mas, pero siempre
con calidad de servicio, ya que la
expansion de las redes de voz y
de internet movil y fijo sera perma-
nente.

El primero de abril, Entel lanza el
servicio 4G LTE domiciliario, que
permitirda a los hogares inicial-
mente en La Paz, Cochabamba
y Santa Cruz, tener una decisiva
mejora en su acceso a la infor-
macién y al conocimiento. Mas
adelante, se tendran importanti-
simas novedades en cuanto a los
servicios que se pueden ofrecer
sobre fibra dptica, que van mucho
mas alla de solamente internet.




déontadesk

Al momento de hacer
una  ,elasiento
contable se hace

Ingresa a www.contadesk.com
para saber como optimizar
costos y automatizar procesos
en tu empresa

=

Equipetrol Norte Calle 1175 - +591.3.341 5041 -

El ERP gue entiende tu negocio




[Euesaad wg Bunaylepn ua ealjelad EIDUAIS0)
i soaneradio] sopuaag

"TH'S HNZVINOY

-8 OJUBAS UN 53

Moo e . — Hey"
| o | % - HEW
| e ] e et L (PSS —. - ¥ :
¥ o | 3 e—— o fLrv
s _ “ ik E re2omaunm .
J | .

- J|L ejaseseq

| Py i

9 NO'T138vd v NOT139vd



